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Diensten vertegenwoordigden in 2021 ongeveer 70% van het BNP (bruto 
nationaal product) van het Verenigd Koninkrijk, wat vergelijkbaar is met de 
Belgische situatie.

De commercialisering van “diensten” in het Verenigd Koninkrijk wordt niet 
fundamenteel gewijzigd als gevolg van de Brexit, aangezien het verrichten 
van diensten in het buitenland hoofdzakelijk wordt beïnvloed door de fiscale 
en sociale regelgeving in het land van de klant, wat zelfs op het niveau van 
de Europese Unie (EU) niet voor alle lidstaten gelijk is.

Hoewel er binnen de Europese Unie geen grenzen zijn, moeten de nationale 
voorschriften in het land waar de dienst wordt verricht, steeds worden 
nageleefd: dat geldt ook in het Verenigd Koninkrijk.

Noord-Ierland is onderworpen aan de fiscale en sociale regelgeving 
van het Verenigd Koninkrijk voor diensten, maar maakt deel uit van het 
douanegebied van de EU voor goederen.

De diensten die rechtstreeks door de Brexit worden getroffen, zijn die 
waarbij sprake is van goederenverkeer, aangezien zij nu bij uitvoer uit de EU 
en bij invoer in het VK een douanebehandeling moeten ondergaan.

Inleiding
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I. Context en problematiek

1.1 DE EUROPESE UNIE en het verrichten van diensten 

De Europese Unie (EU) vormt een interne markt en een gemeenschappelijk 
douanegebied, ook bekend als een “Economische Unie”, waarvan het 
Verenigd Koninkrijk (VK) tot 31 januari 2020 een van de 28 leden was.

In dit kader harmoniseert de EU een aantal voorschriften, waaronder die 
over het verrichten van diensten voor ondernemingen uit de lidstaten, 
waardoor zij zich vrij kunnen vestigen en diensten kunnen verrichten in het 
kader van de EU-verdragen.

1.2 De gevolgen van de Brexit voor de dienstverlening 
door bedrijven in de EU

Aangezien het VK sinds 1 januari 2021 geen deel meer uitmaakt van de EU, 
kan het opnieuw zelf juridische, fiscale en sociale beperkingen opleggen 
aan buitenlandse ondernemingen die in het VK diensten willen verrichten. 
Zij zijn nu onderworpen en moeten voldoen aan de toepasselijke Britse 
regelgeving, die dus niet langer noodzakelijkerwijs geharmoniseerd is met 
de EU-regels.

1.3 Snelle haalbaarheidschecklist voor het aanbieden 
van “diensten” aan klanten gevestigd in het VK en de 
gevolgen

Diensten gericht

 aan «niet - particuliere» klanten  
in het VK aan “particuliere” klanten in het VK

Britse vennootschappen 
zonder aanwezigheid 

van het Belgisch 
dienstverlenend 

bedrijf in het VK → 
mogelijkheid om te 
handelen vanuit het 

Belgische bedrijf, met 
enkele uitzonderingen  

(zie 3.1 en 3.2)

met aanwezigheid 
van de Belgische 

dienstverlener in het 
Verenigd Koninkrijk 

→ oprichting van 
een structuur in het 
Verenigd Koninkrijk 
door de Belgische 
vennootschap (*)

“Overheidsklanten” 
in het VK → 

oprichting van een 
structuur in het 

Verenigd Koninkrijk 
door de Belgische 
vennootschap (*)

Britse 
vennootschappen 
met aanwezigheid 
van de Belgische 

dienstverlener 
in het Verenigd 

Koninkrijk → 
oprichting van een 

structuur in het 
Verenigd Koninkrijk 
door de Belgische 
vennootschap (*)

zonder aanwezigheid 
van de Belgische 

dienstverlener in het 
Verenigd Koninkrijk 

→ oprichting van 
een structuur in het 
Verenigd Koninkrijk 
door de Belgische 
vennootschap (*)

Noteren: Voor de vakken in het rooster met een asterisk (*), vindt u meer nuttige informatie in de fiche ‘Een ANTENNE openen in het Verenigd 
Koninkrijk.
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1.4 Enkele voorbeelden

Een Belgische onderneming wil:

• Keukenapparatuur leveren en installeren voor een school in het kader 
van een openbare aanbesteding van een Britse gemeente: de opdracht 
vereist de installatie op Brits grondgebied.  

→ De onderneming moet een Britse structuur opzetten en kan 
haar diensten dus niet geldig aanbieden vanuit haar Belgische 
rechtspersoon zonder zich eerst bij de plaatselijke autoriteiten te 
registreren ZIE 2.1

• Deelnemen aan de technische haalbaarheidsstudie voor de installatie 
van industriële uitrusting door een Brussels adviesbureau waarvan zij 
de knowhow heeft voor een Britse professionele klant. Hierbij vergadert 
ze periodiek in het Verenigd Koninkrijk, maar ze is niet betrokken bij 
installatiewerkzaamheden .

→ De onderneming kan haar intellectuele diensten verlenen zonder zich 
in het Verenigd Koninkrijk te moeten registreren ZIE 2.2.1 & 3.1.1

• Op Brits grondgebied een gebouw bouwen of herstellen voor particuliere 
of zakelijke klanten.

→  De onderneming moet een structuur opzetten in het VK volgens de 
Britse regelgeving die van toepassing is op dit type contract  
ZIE 3.1 & 3.1.3

• Op Brits grondgebied culturele bezoeken of een tentoonstelling 
organiseren voor particuliere (bezoekers) of zakelijke (musea) klanten.

→ De onderneming moet een structuur opzetten in het VK volgens de 
Britse regelgeving die van toepassing is op dit type contract  
ZIE 3.1.2 & 4.3.2

• Een meubelstuk restaureren een particuliere klant gevestigd in het 
Verenigd Koninkrijk ZIE PUNT 2.2.2:

Als de levering in het Verenigd Koninkrijk plaatsvindt → moet deze ten 
minste voor de Britse btw worden geregistreerd.

Als de dienst in België wordt uitgevoer → kan hij vanuit het Belgische 
bedrijf worden verleend, maar dan is er het probleem van de 
douaneovergang, dat niet gemakkelijk op te lossen zal zijn met een 
particuliere klant.

De aanwezigheid van personeel van een Belgische 
vennootschap in het Verenigd Koninkrijk zal 

altijd vragen oproepen in verband met het type paspoort en 
verblijfsvergunning bij andere diensten dan bezoeken aan klanten of 
periodieke vergaderingen indien de vennootschap geen plaatselijke 
structuur in het Verenigd Koninkrijk heeft, wat niet noodzakelijk de 
oprichting vereist van juridische entiteit op Brits grondgebied, los van 
de Belgische vennootschap. 
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II. Vaststellen wie de potentiële klanten zijn voor de 
diensten die het bedrijf in het Verenigd Koninkrijk op de 
markt wil brengen

Wie koopt mijn diensten?

• Overheidssector (Aanbestedingen)

• Professionele klanten / Bedrijven (B2B - Business to Business)

• Individuele klanten (B2C - Business to Consumer) 

2.1. De overheidssector en aanbestedingen

De Europese regels en hun drempels gelden nog steeds voor 
overheidsopdrachten, maar in het wetgevingssysteem wordt een nieuwe 
regeling goedgekeurd die in of na 2023 in werking moet treden.

In de Europese Unie vereisen de meeste overheidsopdrachten dat de 
buitenlandse dienstverlener ten minste fiscaal en sociaal geregistreerd is 
als hij personeel stuurt naar het land waar de dienst moet worden verricht.

2.2. B2B t.o.v. B2C

Een dienstverlener kan twee soorten klanten hebben:  

• B2B: “zakelijke klanten”, opgericht als onderneming en geregistreerd 
voor de Britse btw.

• B2C: “particulieren” of natuurlijke personen die onderworpen zijn aan 
de btw in het verbruiksland, d.w.z. het VK, waarin zij gevestigd zijn, die 
echter door de leverancier aan hen moet worden aangerekend, ongeacht 
of het een binnenlandse of buitenlandse leverancier betreft.

B2B (Business-to-Business)

Volgens de logica van de internationale btw kan een dienstverlenend bedrijf 
(leverancier) in zijn land van vestiging worden vrijgesteld van btw omdat de 
btw verschuldigd is in het land van de zakelijke klant, op voorwaarde dat 
de klant in het Verenigd Koninkrijk btw-plichtig is en dat de buitenlandse 
leverancier niet verplicht is zich in het Verenigd Koninkrijk te registreren 
om het soort dienst te verlenen waarvoor de klant een overeenkomst heeft 
gesloten.

B2C (Business-to-Consumer)

Particuliere klanten zijn per definitie geen binnenlandse btw verschuldigd 
in het land waar ze wonen en moeten deze wel via de buitenlandse 
leverancier aan de Britse belastingdienst betalen indien de dienst vanuit 
belastingoogpunt wordt geacht te zijn verworven in het Verenigd Koninkrijk 
(bijvoorbeeld een telecommunicatiedienst).

Dit betekent dat een buitenlandse leverancier die diensten aan Britse 
klanten wil verkopen, hen de toepasselijke Britse btw in rekening moet 
brengen, ook al is hij niet in het Verenigd Koninkrijk gevestigd.Goederen of diensten verkopen 

aan de publieke sector 
MEER INFO HIER

Overheidsopdrachten 
transformeren 
MEER INFO HIER

https://www.gov.uk/tendering-for-public-sector-contracts/print
https://www.gov.uk/government/collections/transforming-public-procurement
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III. De diensten identificeren die het bedrijf in het VK 
wil verlenen

3.1. Gereglementeerde diensten in het Verenigd 
Koninkrijk volgens hun potentiële klanten

Vergunning ET 14000: 
verlegging btw naar periodieke 
btw-aangifte  
MEER INFO HIER

B2B

Management consultancy, 
professionele diensten zoals 
advocaten, accountants 
en actuarissen, reclame, 
certificering en normalisering, 
gebouwenbeheer met inbegrip 
van onderhoud, installatie en 
onderhoud van apparatuur, 
verhuur van apparatuur, 
logistiek, afvalbeheer, 
opleidingsverstrekker, 
handelsagenten en organisatie 
van handelsbeurzen.

B2C

Toerisme met inbegrip van 
touroperators en gidsen, 
reisbureaus, recreatiediensten 
en sportcentra, kinderopvang, 
privéscholen en -universiteiten, 
postgraduaten, taalscholen, 
beroepsopleidingscentra, 
rijscholen, technische controle, 
amusement, schoonheids- en 
esthetische salons, dierenartsen, 
tuiniers, schoonmakers, 
loodgieters, timmerlieden en 
elektriciens.

B2B & B2C

Makelaars in onroerend 
goed (verkoop en verhuur), 
beroepsvervoer, bouw 
(architecten en aannemers), 
restaurants en cateringdiensten, 
distributiehandel, postdiensten, 
opslag en financiële adviseurs.

Diensten die niet kunnen worden verleend zonder aan specifieke voorschriften te voldoen:

Een Belgische onderneming die de hierboven vermelde soorten diensten 
aan zakelijke en/of particuliere klanten wil verlenen, zal dus moeten voldoen 
aan de Britse regelgeving.

i

https://financien.belgium.be/nl/douane_accijnzen/ondernemingen/brexit/wat-nieuw/vergunning-et-14000-verlegging-btw-naar-periodieke
https://financien.belgium.be/nl/douane_accijnzen/ondernemingen/brexit/wat-nieuw/vergunning-et-14000-verlegging-btw-naar-periodieke
https://financien.belgium.be/nl/douane_accijnzen/ondernemingen/brexit/wat-nieuw/vergunning-et-14000-verlegging-btw-naar-periodieke
https://financien.belgium.be/nl/douane_accijnzen/ondernemingen/brexit/wat-nieuw/vergunning-et-14000-verlegging-btw-naar-periodieke
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3.2. In het Verenigd Koninkrijk gereglementeerde 
diensten waarvoor een vestiging in het Verenigd 
Koninkrijk vereist is

• Financiële diensten zoals bankieren, krediet, verzekering of 
herverzekering, ...

• Elektronische communicatiediensten en -netwerken

• Vervoersdiensten

• Uitzendkantoren

• Gezondheidszorgsector

• Audiovisuele diensten, met inbegrip van cinematografie, ongeacht 
de wijze van productie, distributie en uitzending, alsmede radio-
omroep

• Verschaffing van wed- en gokspellen

• Diensten in verband met de uitoefening van het openbaar gezag 
(bv. notarissen en deurwaarders)

• Sociale diensten zoals sociale huisvesting, steun aan gezinnen, ...

• Particuliere beveiligingsdiensten 

Diensten die vestiging in het Verenigd Koninkrijk vereisen: 

De vestiging in het Verenigd Koninkrijk kan gebeuren via een 
bijkantoor (de Belgische vennootschap richt zelf een permanente 
vestiging op zonder afzonderlijke rechtspersoonlijkheid waarmee 
ze op het Britse grondgebied commerciële activiteiten kan 
uitoefenen in overeenstemming met de plaatselijke voorschriften) 
of een dochteronderneming (vennootschap met afzonderlijke 
rechtspersoonlijkheid opgericht door de Belgische moedermaatschappij). 
Omdat het vaak vereist is om de eerder vermelde diensten te verstrekken, 
moet u grondig de wettelijke voorschriften controleren voor elk van de 
diensten waarvoor een vestiging in het Verenigd Koninkrijk verplicht is. 

Noteren:

Voor het openen van een 
bijkantoor vindt u nuttige 
informatie in de fiche “Een 
ANTENNE openen in het 
Verenigd Koninkrijk”.

Voor de oprichting van een 
dochteronderneming vindt 
u meer informatie over de 
procedure en stappen hier.

ONMOGELIJK 
VANUIT DE BELGISCHE 

VENNOOTSCHAP ZONDER 
VESTIGING IN HET 

VERENIGD KONINKRIJK

https://www.gov.uk/set-up-limited-company
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IV. De kwalificatie van diensten en de juridische, 
fiscale en sociale gevolgen daarvan voor een 
onderneming die de dienst in het Verenigd Koninkrijk 
verricht

4.1 Duidelijk identificeren welke diensten het bedrijf 
wil leveren en wat ze omvatten

Een onderneming die diensten in het buitenland wil aanbieden, moet eerst 
bepalen wat die diensten omvatten:

· Consultancy (marktonderzoek, marketing, ...)

· Professionele diensten (architectuur, boekhouding, juridisch, ...)

· Informaticadiensten 

· Telecommunicatiediensten

· Installatie

· Monitoring en herstellingen

· Bouw

· …

Zal de dienstverlener zelf en/of zijn personeel voor korte of lange duur in 
het VK zijn?

Vereist de activiteit in het VK de verzending van uit te voeren goederen 
(producten of grondstoffen) of apparatuur die in het VK zullen worden 
gebruikt en na afloop van de dienst(en) naar België zullen terugkeren?

4.2 Invloed van het soort diensten op de toepasselijke 
regels

In tegenstelling tot goederen en personen zijn diensten niet 
noodzakelijkerwijs fysiek controleerbaar bij grensovergangen.

Het is daarom noodzakelijk dat de onderneming de op haar toepasselijke 
EU/VK-regelgeving begrijpt en zich zodanig structureert dat zij in het 
Verenigd Koninkrijk diensten kan verrichten.

In het geval van diensten aan een klant die in zijn land van vestiging (VK) 
btw-plichtig is, zal de btw in het land van de koper moeten worden betaald, 
hetzij door de belastingplichtige klant zelf, hetzij door de dienstverrichter 
die in het land van zijn klant btw-plichtig zal moeten worden, afhankelijk van 
de aard van de verleende diensten.

4.3 Aard van de diensten aan een professionele klant 
(B2B)

Diensten tussen belastingplichtigen (Belgische vennootschap onderworpen 
aan de Belgische btw / Britse vennootschap onderworpen aan de Britse 
btw) zijn in beginsel belastbaar in het land van de afnemer, d.w.z. de 
koper van de dienst, maar op deze regel bestaan talrijke uitzonderingen 
naargelang de aard van de diensten.
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Diensten van immateriële of intellectuele aard

Wanneer de dienstverrichter zijn activiteiten uitoefent zonder regelmatig 
of permanent in het Verenigd Koninkrijk aanwezig te zijn, zal de ontvanger 
van de diensten - een in het Verenigd Koninkrijk voor de btw geregistreerd 
bedrijf - de btw betalen aan de Britse belastingautoriteiten over de volgende 
verrichtingen:

• Diensten verleend door consultants, ingenieurs, deskundigen, 
accountants, advocaten, enz., anders dan in een gereglementeerd 
beroep of activiteit waarvoor accreditatie in het Verenigd Koninkrijk 
vereist is.

Voorbeeld: 
Een ingenieursdienst wordt gefactureerd aan een Brits bedrijf voor een 
van zijn projecten in Afrika.

• Onderzoek of verwerking van gegevens of informatie. 

Voorbeeld: 
Een Belgisch bedrijf beheert magazijnbeheersoftware voor een Britse 
klant.

• Overdracht of gebruiksrecht van octrooien, licenties, handelsmerken.

Voorbeeld: 
Een Belgische onderneming factureert haar Britse franchisenemer voor 
diensten.

• Intellectuele diensten die elektronisch worden verleend. 

Voorbeeld: 
Een Belgisch bedrijf voert bijvoorbeeld een haalbaarheidsstudie uit en 
verstuurt het rapport elektronisch.

Het verrichten van immateriële of intellectuele diensten brengt geen 
belasting- (registratie van de Belgische vennootschap in het Verenigd 
Koninkrijk) of socialezekerheidsregels met zich mee (zolang het 
personeel zich niet regelmatig of permanent naar de klant begeeft om 
de diensten te verrichten). 

Merk op dat in het kader van diensten in het VK, personeel dat 
zou reizen in het bezit moet zijn van een paspoort om het VK 
binnen te komen en dat hun aanwezigheid in het VK in verhouding 
moet staan tot het doel van de overeenkomst met de klant of de 
zakelijke onderhandelingen en niet de indruk mag wekken dat zij 
daar permanent voor meer dan 30 dagen zullen werken (een brief 
van de werkgever in die zin wordt aanbevolen). Het binnenbrengen 
van goederen of bedrijfsuitrusting in het Verenigd Koninkrijk is 
onderworpen aan douaneprocedures. 

Er is geen WITHHOLDING 
TAX (bronbelasting 
t.a.v. de Britse 
belastingadministratie) op 
facturen voor royalty’s van 
Belgische ondernemingen.
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Artistieke, culturele, wetenschappelijke en educatieve diensten

Het verrichten van deze diensten wordt geacht plaats te vinden op de 
plaats waar zij fysiek worden georganiseerd. Hieruit volgt dat de btw in 
het Verenigd Koninkrijk door de dienstverlenende vennootschap (Belgisch 
rechtspersoon) in rekening moet worden gebracht indien de activiteit 
onderworpen is aan de btw in het Verenigd Koninkrijk en er dus btw over 
moet worden geheven.

Ze zal er ook voor moeten zorgen dat het personeel dat erheen wordt 
gestuurd, wordt aangegeven als werknemer of tot een specifieke categorie 
behoort vermeld. IN DEZE LINK

Indien de dienstenactiviteit van de Belgische vennootschap in het 
Verenigd Koninkrijk meer dan zes maanden in een kalenderjaar duurt, 
zal zij ook belasting moeten betalen over de winst uit haar Britse 
activiteit, die krachtens het dubbelbelastingverdrag tussen België en het 
Verenigd Koninkrijk in mindering kan worden gebracht op de Belgische 
inkomstenbelasting.

Diensten in verband met onroerende goederen (gebouwen) 
of onroerende goederen door bestemming (bv. machines en 
productieapparatuur voor een fabriek)

Dit type dienst omvat bouw-, installatie-/onderhouds- of 
herstelwerkzaamheden, al dan niet in verband met de levering/bouw door 
de dienstverlener van de apparatuur of het gebouw.

Praktische aanbevelingen:

Vanaf 1 januari 2023 worden producten/apparatuur met de CE-markering 
niet langer door de Britse autoriteiten aanvaard.

Gedurende een overgangsperiode van één jaar mag de UKCA-
markering van overeenstemming op het product/apparaat 
zelf of op de begeleidende documenten (certificaat van 
overeenstemming van de fabrikant/verkoper) worden aangebracht.                                                                                                   
Vanaf 1 januari 2024 moet de UKCA - markering echter op de producten/
apparatuur zelf worden aangebracht.

Producten verkocht in het Verenigd Koninkrijk na 31 december 2024 
waarvoor de UKCA-markering geldt, moeten beschikken over de 
UKCA - markering.

De UKCA - markeringsvoorschriften en de betrokken producten/apparatuur 
vindt u op: MEER INFO HIER.

De regels voor de installatie van apparatuur zijn beschikbaar op de website 
van de HEALTH AND SAFETY EXECUTIVE  van de Britse overheid:  
MEER INFO HIER.

Wat de visumvoorschriften betreft, kan een werknemer van een 
buitenlandse onderneming zijn werknemers uitzenden om zijn machines of 
apparatuur te monteren, demonteren, repareren/onderhouden of opleiding 
te geven over het gebruik ervan, ook over de software, op voorwaarde dat 
er een aankoop -, leverings - of leasingovereenkomst is gesloten tussen 
een Britse onderneming of organisatie en een buitenlandse fabrikant/
leverancier of een onderneming die partij is bij een contractuele regeling 
inzake dienst na verkoop op het tijdstip van de verkoop of leasing, met 
inbegrip van de garantie of enige andere daaruit voortvloeiende verplichting. 
Merk op dat deze periode niet langer kan zijn dan 6 maanden voor zowel de 

Noteren:

Merk op dat in het kader 
van wetenschappelijke en 
onderwijsactiviteiten moet 
worden nagegaan of de 
Belgische onderneming over 
de nodige goedkeuringen van 
de Britse autoriteiten beschikt 
om haar activiteit uit te 
oefenen.

https://www.hse.gov.uk/work-equipment-machinery/installer.htm
https://www.gov.uk/permitted-paid-engagement-visitor
https://www.gov.uk/guidance/using-the-ukca-marking
https://www.hse.gov.uk/work-equipment-machinery/installer.htm
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werknemer zelf als de volledige activiteit van de Belgische vennootschap 
in het Verenigd Koninkrijk. Zo niet zijn er fiscale gevolgen voor de 
vennootschap en de werknemer zelf. MEER INFO HIER en HIER.

Ten slotte merken we op dat bouw- of installatiewerkzaamheden van 
lange duur (meer dan zes maanden tussen de eerste aanwezigheid op 
Brits grondgebied of de facturering van het voorschot en het einde van de 
contractuele verplichtingen in verband met het contract) meestal aanleiding 
zullen geven tot de oprichting van een Britse “vaste inrichting” op naam van 
de Belgische vennootschap om het contract op Brits grondgebied uit te 
voeren.  MEER INFO HIER 

Online diensten

Het is belangrijk op te merken dat voor alle online diensten aan particuliere 
klanten de Belgische onderneming btw-plichtig is in het Verenigd Koninkrijk. 

Als haar activiteiten de marketing/integratie van goederen in de levering 
van diensten omvat, zal ze zich ook bij de Britse douane moeten registreren 
via een Brits EORI-nummer om Britse douanerechten en btw te betalen 
voordat ze met Britse btw aan de individuele klant doorverkoopt. Indien de 
activiteit permanent wordt uitgevoerd en/of de opslag van goederen en/
of de aanwezigheid van lokaal personeel via een permanente vestiging 
omvat, zal de Belgische vennootschap onderworpen zijn aan alle wettelijke 
voorschriften van het Verenigd Koninkrijk, met inbegrip van belastingen en 
sociale zekerheid.

Als de verkoop van goederen online plaatsvindt aan zakelijke klanten 
in het VK (B2B), kan de Belgische onderneming eventueel van buiten het 
VK leveren zonder vaste inrichting, maar met ten minste een Brits EORI-
nummer waarmee het de goederen in het VK kan binnenbrengen (onder de 
incoterm DDP UK VAT UNPAID) door de douaneformaliteiten bij invoer in 
zijn naam te vervullen.

De onderneming zou, zelfs voor goederen, kunnen worden vrijgesteld van 
btw in het VK door op haar factuur te vermelden: “Reverse charge: customer 
to account for VAT to HMRC”. Dit leidt ertoe dat de zakelijke klant de btw 
rechtstreeks aan de Britse belastingdienst betaalt. MEER INFO HIER 

Praktische aanbevelingen: 

De definitie van een online dienst is complex: een opgenomen /
downloadbare online cursus wordt beschouwd als een “online dienst” 
waarbij de dienstverlener de Britse btw moet betalen, terwijl een online 
cursus gegeven door een opleider wordt beschouwd als een “intellectuele 
dienst” waarbij de zakelijke klant de Britse btw moet betalen.

4.4 Diensten aan particuliere klanten (B2C)

Voor elke dienstverlening in het Verenigd Koninkrijk of als zodanig 
gekwalificeerde (online verkoop) - aan een particuliere klant moet de 
Belgische onderneming een Britse structuur opzetten.

Noteren:

In de fiche “Een ANTENNE 
openen in het Verenigd 
Koninkrijk” vindt u meer 
informatie hierover.

https://www.gov.uk/hmrc-internal-manuals/international-manual/intm264050
https://www.gov.uk/guidance/immigration-rules/immigration-rules-appendix-visitor-permitted-activities
https://www.gov.uk/permitted-paid-engagement-visitor
https://www.gov.uk/hmrc-internal-manuals/international-manual/intm264050
https://www.gov.uk/hmrc-internal-manuals/international-manual/intm264050
https://www.gov.uk/guidance/vat-and-overseas-goods-sold-directly-to-customers-in-the-uk#goods-that-are-outside-the-uk-at-the-point-of-sale
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V. Stappen voor een Belgisch bedrijf om diensten te 
verlenen in het Verenigd Koninkrijk

5.1 In Belgïe

• Een in België geregistreerde vennootschap zijn met een 
ondernemingsnummer 
MEER INFO HIER

• In het bezit zijn van een Europees EORI - nummer indien de dienst 
betrekking heeft op de verkoop van goederen of de verplaatsing van 
uitrusting/materieel/gereedschap naar het Verenigd Koninkrijk voor 
inklaring met het oog op het verlaten van het grondgebied van de EU 
MEER INFO HIER

5.2 In het Verenigd Koninkrijk

• In het bezit zijn van een Brits EORI - nummer op naam van de Belgische 
onderneming indien de dienst betrekking heeft op de verkoop van 
goederen of de verplaatsing van uitrusting/materieel/gereedschap naar 
het Verenigd Koninkrijk voor inklaring met het oog op een invoer op het 
Britse grondgebied  
MEER INFO HIER

• Houder zijn van een Brits btw-nummer op naam van de Belgische 
onderneming voor het verrichten van B2C — diensten waarbij de 
leverancier aan zijn individuele klant btw moet aanrekenen of B2B-
transacties waarbij de Belgische leverancier btw moet aanrekenen 
MEER INFO HIER

• Namens de Belgische vennootschap onderworpen zijn aan de Britse btw 
bij facturering van diensten met Britse btw 
MEER INFO HIER

• Aangifte bij de autoriteiten van personeel dat in het VK wordt ingezet 
MEER INFO HIER

• De regels voor winstbepaling en belastingheffing in het kader van een 
vaste inrichting (“Permanent Establishment”) in het VK begrijpen 
MEER INFO HIER

https://economie.fgov.be/nl/themas/ondernemingen/een-onderneming-oprichten/belangrijkste-stappen-om-een/te-ondernemen-stappen-bij-een
https://financien.belgium.be/nl/douane_accijnzen/ondernemingen/financi%C3%ABn-eori/eori/faq-eori#q4
https://www.gov.uk/eori/apply-for-eori
https://www.gov.uk/government/publications/vat-notice-7001-should-i-be-registered-for-vat/vat-notice-7001-should-i-be-registered-for-vat
https://www.gov.uk/guidance/vat-overseas-businesses-using-an-online-marketplace-to-sell-goods-in-the-uk#online-marketplaces 
https://www.gov.uk/employ-someone
https://www.gov.uk/hmrc-internal-manuals/international-manual/intm267000 
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